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Leadership in Industrial Sales and Technology

Prfg.
Nr.

Bezeichnung der Leistung Semester Note Status Credits VermerkVersuch

10000 Gesamtnote 35,0

23010 Structuring and Leading International Sales Teams 2,0 bestanden 5,0

23101 23101/23102: Leading International

Sales Teams und Structuring

International Sales Teams

Winter 16/17 2,0 bestanden 5,0 1

23011 Business Strategy 2,7 bestanden 5,0

23111 Business Strategy Winter 16/17 2,7 bestanden 5,0 1

23021 Strategic Sales Management in Technology Companies 1,3 bestanden 5,0

23211 Strategic Sales Managment Winter 16/17 1,3 bestanden 5,0 1

23030 Design and Assessment of Technical Systems 2,0 bestanden 5,0

23301 23301/23302: Vertiefung

Festigkeitslehre und Angewandte

Maschinendynamik

Winter 16/17 2,0 bestanden 5,0 1

23033 Technische Produktentwicklung 1,7 bestanden 5,0

23303 Technische Produktentwicklung Winter 16/17 1,7 bestanden 5,0 1

23099 Wahlpflichtbereich 10,0

23510 Leadership Excellence and Communication 1,3 bestanden 5,0

23511 Leadership Excellence - die

Determinanten erfolgreicher Führung

Winter 16/17 1,3 bestanden 3,0 1

23512 Wirkung Umgangsformen und

Business-Kommunikation

Winter 16/17 1,3 bestanden 2,0 1

23550 Elektomobilität - Hybridantriebe und Betriebsstrategie 2,0 bestanden 5,0

23551 Elektomobilität - Hybridantriebe und

Betriebsstrategie

Winter 16/17 2,0 bestanden 5,0 1
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Erläuterungen

(1) Beschreibung des Notensystems, das an der Hochschule angewendet wird

Note von - bis Bezeichnung Definition

1,0 - 1,5 sehr gut very good

1,6 - 2,5 gut good

2,6 - 3,5 befriedigend satisfactory

3,6 - 4,0 genügend sufficient

4,1 – 5,0 ungenügend fail

(2) Beschreibung des ECTS-Notensystems

ECTS-Note /
ECTS Grade

% Definition / Definition

A 10%

HERVORRAGEND – ausgezeichnete Leistungen und nur wenige

unbedeutende Fehler

EXCELLENT – outstanding performance with only minor errors

B
folgende 25 % /

next 25 %

SEHR GUT – überdurchschnittliche Leistungen, aber einige Fehler

VERY GOOD – above the average standard but with some errors

C
folgende 30 % /

next 30 %

GUT – insgesamt gute und solide Arbeit, jedoch mit einigen grundlegenden

Fehlern

GOOD – generally sound work with a number of notable errors

D
folgende 25 % /

next 25 %

BEFRIEDIGEND – mittelmäßig, jedoch deutliche Mängel vorhanden

SATISFACTORY – fair but with significant shortcomings

E
folgende 10 % /

next 10 %

AUSREICHEND – die gezeigten Leistungen entsprechen den

Mindestanforderungen

SUFFICIENT – performance meets the minimum criteria

FX -
NICHT BESTANDEN – es sind Verbesserungen erforderlich, bevor die

Leistungen anerkannt werden können

FAIL – some more work required before the credit can be awarded

F -
NICHT BESTANDEN – es sind erhebliche Verbesserungen erforderlich

FAIL – considerable further work is required

% Prozentsatz der erfolgreichen Studenten, die diese Note in der Regel erhalten / % of successful students normally achieving the

grade

(3) Kursdauer und Credits

Ein volles akademisches Jahr
Ein Semester
Ein Trimester

60 ECTS-Leistungspunkte
30 ECTS-Leistungspunkte
20 ECTS-Leistungspunkte
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