
MEMORIAL DESCRITIVO 

 

Meu nome é Valter Jobim Meyer Filho, filho de Valter Jobim Meyer e 

Rosângela Goulart dos Santos. Meu pai, hoje aposentado com 83 anos, foi alfaiate e 

empresário, tendo se tornado órfão ainda jovem e construído sua trajetória profissional 

de muito sucesso, a partir do trabalho, da disciplina, resiliência e sobretudo superação. 

Minha mãe, hoje também aposentada, com 70 anos, mesmo ainda sendo casada com 

meu pai, está morando comigo há cerca de 1 ano, pois teve um diagnóstico da doença 

Esclerose Lateral Amiotrófica (ELA), patologia gravíssima que trouxe um extremo 

impacto em nossa família. Meu pai a visita todos os dias, ele mora na Barra da Lagoa e 

ela no Itacurubi comigo, ambos em Florianópolis.  Minha mãe atuou por mais de 30 

anos como defensora pública no Rio Grande do Sul, exercendo a maior parte da função 

na área criminal, defendendo presos que não tinham condições de pagar um advogado 

particular, se aposentou em 2020 quando veio morar em Florianópolis, e em janeiro de 

2024 teve o diagnóstico da doença.  

Desde cedo, fui profundamente influenciado por valores como exemplo, esforço, 

responsabilidade e, principalmente, pelo compromisso em ajudar as pessoas. Esse 

princípio tornou-se um dos pilares da minha vida pessoal e profissional, orientando 

minhas escolhas e definindo minha trajetória. Nasci em Porto Alegre-RS, onde concluí 

o ensino fundamental e médio. Aos 17 anos, em 2002, mudei-me para Florianópolis 

para cursar Administração. Em 2003, em decorrência de uma greve acadêmica na 

UFSC, realizei uma transferência temporária para uma instituição em Lisboa chamada 

ISCTE, onde permaneci por aproximadamente um ano. Nesse período, tive minha 

primeira experiência empreendedora, ao fundar minha primeira empresa, com o objetivo 

de exportar vestuário do Brasil para Portugal, no formato de uma trade company. A 

empresa teve duração inferior a um ano, sendo encerrada em função de dificuldades 

operacionais, especialmente relacionadas à paralisação da Receita Federal, o que 

comprometeu sua sustentabilidade financeira. 

Logo após o retorno ao Brasil, com 20 anos, iniciei minha trajetória profissional 

na indústria farmacêutica, ingressando na Roche, multinacional suíça, na área de 

propaganda médica. Posteriormente, atuei em empresas como EMS, Novartis e LIBBS, 

com foco na área comercial para farmácias, redes e distribuidores, o que ampliou minha 

experiência em vendas, negociação e gestão de mercado. 



Ao longo da minha trajetória, o espírito empreendedor sempre esteve presente. 

Em 2008, abri uma empresa na área de confecção, dando continuidade a um legado 

familiar. Em 2010, criei uma plataforma digital inspirada no modelo de compras 

coletivas, concorrente do Peixe Urbano. Em 2017, fundei uma startup na área de 

medicamentos e, em 2018, uma empresa de consultoria. Essas experiências 

contribuíram significativamente para o desenvolvimento da minha visão estratégica e da 

minha capacidade de gestão. 

Em 2010, movido por um forte desejo de contribuir com a sociedade, 

desliguei-me da indústria farmacêutica para me candidatar ao cargo de deputado 

estadual em Santa Catarina. Embora o resultado eleitoral não tenha sido expressivo, a 

experiência foi transformadora, ampliando minha compreensão das necessidades sociais 

e reforçando meu propósito de impactar positivamente a vida das pessoas. Após o 

período eleitoral, retornei à indústria farmacêutica, atuando na Farmoquímica e, 

posteriormente, na Boehringer Ingelheim, empresa alemã na qual permaneci por 

aproximadamente seis anos. Nesse período, iniciei meu MBA em Gestão Comercial 

pela Fundação Getulio Vargas (FGV), aprimorando minha formação em gestão e 

estratégia. 

Paralelamente à atuação corporativa, iniciei minha trajetória acadêmica como 

docente no SENAC (2014). Posteriormente, lecionei na Uniasselvi e na Universidade 

Borges de Mendonça, ministrando aulas para mais de 40 turmas. A docência despertou 

em mim uma vocação significativa: a de contribuir para a formação de pessoas e gerar 

impacto por meio do conhecimento. Essa experiência reforçou minha intenção de 

retomar a atividade acadêmica de forma estruturada. 

Em 2015, iniciei meu mestrado em Administração de Desempenho na Unisul, o 

que contribuiu para meu amadurecimento acadêmico. No entanto, ao longo dessa 

jornada, compreendi que minha vocação está diretamente conectada à aplicação prática 

do conhecimento, o que fortaleceu minha identificação com o doutorado profissional. 

Na sequência, atuei na Sanofi e, posteriormente, na Aché. Em 2018, novamente 

motivado pelo desejo de contribuir com a sociedade, após 8 anos em um partido, presidi 

neste período a juventude e o Instituto de Formação Política do partido, candidatei-me 

novamente ao cargo de deputado estadual. Após o término do processo eleitoral, decidi 

direcionar minha trajetória para o empreendedorismo na área da saúde. 

Em 2019, fundei, juntamente com um sócio, a Top Vision, primeira empresa na 

área de médica/ oftalmologia da minha carreira, inicialmente voltada ao suporte à 



centros cirúrgicos. No entanto, com o início da pandemia de COVID-19, em março de 

2020, enfrentamos um período crítico, com paralisação das atividades por 

aproximadamente quatro meses. 

Diante desse cenário, busquei alternativas estratégicas para impulsionar o 

negócio, estabelecendo parcerias com profissionais de referência. Foi nesse contexto 

que conheci o Dr. Eduardo Martinez, pioneiro em cirurgia refrativa no Brasil. A partir 

dessa relação, surgiu a oportunidade de utilizar a marca Ocular Surgery Center em 

Florianópolis. 

Posteriormente, em 21 de abril de 2021, foi fundada a Ocular Laser Brasil. 

Desde então, a empresa apresentou crescimento consistente, realizando atualmente 

cerca de 200 procedimentos cirúrgicos mensais em Florianópolis, além de atuar em 

mais de 12 cidades conveniadas. Ao longo de cinco anos, já ultrapassamos a marca de 

10 mil procedimentos realizados no Brasil. 

Atualmente, possuo quatro empresas na área de oftalmologia, com atuação 

nacional, sustentadas por uma estratégia de marketing baseada em mídias digitais e 

parcerias estratégicas. Essa abordagem permitiu a expansão das operações para diversas 

cidades brasileiras, incluindo Porto Alegre, Curitiba, São Paulo, Rio de Janeiro, 

Brasília, Belo Horizonte, Londrina, Joinville, Recife, João Pessoa, Natal e Poços de 

Caldas. 

Com o crescimento da empresa, surgiu também um propósito ainda maior: 

democratizar o acesso à cirurgia refrativa. Nesse sentido, criamos o projeto Ocular 

Social, que tem como objetivo oferecer cirurgias refrativas sem custo para pessoas de 

baixa renda com alto grau de miopia. Até o momento, já realizamos mais de 300 

cirurgias gratuitas com finalidade social, impactando diretamente a qualidade de vida de 

centenas de pessoas. 

Apesar dos avanços, o principal desafio permanece: tornar esse procedimento 

acessível a todos os brasileiros. Atualmente, a cirurgia refrativa ainda é restrita, em 

grande parte, a pacientes com maior poder aquisitivo, sendo limitada nos planos de 

saúde e praticamente inexistente no Sistema Único de Saúde para a maioria dos casos. 

Dessa forma, meu objetivo com o doutorado é claro e exclusivo: deixar um 

legado para milhões de brasileiros que hoje vivem dependentes de óculos de alto grau e 

não possuem acesso a alternativas de tratamento. Trata-se de uma motivação que vai 

além do campo acadêmico, conectando-se diretamente ao impacto social e à 

transformação de vidas. 



Essa busca por excelência e propósito tem raízes ainda na minha infância. Aos 

seis anos, iniciei no karatê e, aos nove anos, comecei a competir. Desde cedo, fui 

incentivado a buscar sempre o melhor desempenho. Essa mentalidade moldou minha 

forma de agir e pensar, levando-me a buscar excelência em tudo o que me proponho a 

fazer. 

Ao longo da vida, compreendi que, embora o sucesso financeiro seja relevante, 

nada se compara à satisfação de ajudar pessoas. Essa percepção foi reforçada na minha 

experiência como professor, quando percebi o impacto real que a educação pode gerar 

na vida dos alunos. 

É essa combinação — disciplina, propósito, empreendedorismo e desejo genuíno 

de ajudar — que orienta minha trajetória. E é exatamente por isso que me apresento a 

este processo seletivo: para aprofundar meus conhecimentos em administração e 

marketing de serviços, áreas que sou apaixonado e considero essenciais para ampliar o 

acesso à saúde no Brasil. Mais do que um título acadêmico, o doutorado representa, 

para mim, um instrumento de evolução para uma área específica, existe um gap na área 

de oftalmologia hoje no Brasil, este chamamento visa não somente uma contribuição em 

pesquisa científica, mas principal e primordialmente, uma busca por igualdade no 

direito dos brasileiros, que sofrem por altos graus de patologias oculares, e não possuem 

o acesso devido. 


