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Profissional com MBA em Gestao Comercial pela Fundacao Getulio Vargas (2010) e
experiéncia na area de Administracao, com énfase em Administracao. Atualmente, exerce a
funcao de gerente comercial na HE Laticinios.Responsavel pela gestao da equipe comercial,
definicao de estratégias de vendas e acompanhamento de resultados. Implementacdo de
projetos de melhoria continua e otimizacdo de processos comerciais. Atuacao na
negociacdao com grandes clientes e desenvolvimento de novos mercados.Profissional com
vasta experiéncia em gestdao comercial e vendas, com um histérico comprovado de sucesso
em empresas de grande porte no setor de laticinios e bens de consumo. Trajetéria
profissional marcada pela lideranca de equipes, implementacdao de estratégias comerciais
inovadoras e foco em resultados. (Texto informado pelo autor)
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Branca
Nascimento

08/07/1977, Guaruja do Sul/ SC - Brasil

Pais de
Nacionalidade

Brasil

Formacao académica/titulacao
2009 - 2010

Graduagao em Gestao Comercial.
Fundagao Getulio Vargas, FGV, Brasil.
Titulo:” Analise Cristica da Estrategla de
Canais de Comercializagao.

Orientador: José Luiz Meinberg.



1996 - 2000

Graduacao em Ciéncias Econémicas.
Centro de Ensino Superior de Foz do
Iguagu, CESUFQZ, Brasll.

Titulo:  Planejamento Estratégico em
Negociagao.

Orientador: Manoel Gomes.

Formagdo Complementar
2021 - 2022

PIEE - Programa Internacional Educagado
Executiva. (Carga horaria: 20h).

ESICI Business & Marketing School, ESIC,
Brasil.

2021 - 2021
Produtividade e Gestdo do Tempo. (Carga
horaria: 10h).
CONQUER, CONQUER, Brasil.

2021 - 2021
Egrrr)unicagéo Assertiva. (Carga horaria:
CONQUER, CONQUER, Brasil.

2021 - 2021
Como Negociar Melhor e Vender Mais.
(Carga horaria: 10h).
CONQUER, CONQUER, Brasil.

2020 - 2020
Inteligéncia Emocional. (Carga hordria:

10h).
CONQUER, CONQUER, Brasil.

Atuacao Profissional

HE Laticinios, HE, Brasil.

Vinculo institucional

2025 - Atual

Vinculo:  Colaborador,  Enquadramento
Funcional: Gerente Comercial, Regime:
Dedicacao exclusiva.

Outras
informacoes



Gerenciar as marcas da empresa, abrir
novos canais de venda, contratar, formar
e aumentar a equipe comercial.Coloborar
na inovacao de novos produtos e
mercados que ainda a empresa nao
atua.Rever e melhorar processos de
venda, faturamento, logistica e
pcp.Prospectar clientes B2B e parceiros
para marca propria.

Intelbras S/A, INTELBRAS, Brasil.

Vinculo institucional

2022 - 2025
Vinculo: Celetista, Enquadramento
Funcional: Gestor Comercial - Canal

Outras

Atacados, Carga hordria: 44, Regime:
Dedicagao exclusiva.

informacoes

Atuacdo nacional no planejamento
estratégico - sell in e sell out - do Canal
Atacado Matcon. Também atuei na BU de
Energia Solar, desenvolvendo a
implantacao do projeto solar no cliente
Leroy Merlin.

Federacao das Industrias do Estado de Santa Catarina, FIESC, Brasil.

Vinculo institucional

2021 - 2022

Outras

Vinculo: Celetista, Enquadramento
Funcional: Coordenador Comercial, Carga
horaria: 44

informagoes

Fui responsavel pela implantacao do
Processo de Vendas na Filial Sudeste/SC.

COZER Representacoes e Consultoria, COZER, Brasil.

Vinculo institucional

2016 - 2021

Vinculo: Celetista, Enquadramento
Funcional: Socio Administrador, Regime:
Dedicagao exclusiva.



Outras _
informacoes

Representei varias indUstrias de alimentos
nas regioes Oeste e Sudeste do PR. Cito:
Excelsior Alimentos, Gran Mestri, Paster
Ovos, Nacon Lacteos, ‘Lorenzo
Queljos Prestei consultoria comercial para
industrias de queijos, cito: Primo Queijo e
Lorenzo Queijos.

Nutry Ipe S.A., NUTRY IPE, Paraguai.

Vinculo institucional

2015 - 2016

Vinculo: Celetista, Enquadramento
Funcional: Gerente Comercial, Carga
horaria: 44, Regime: Dedicacao exclusiva.

Outras
informacoes

Abertura do mercado Paraguaio para_a
marca de ragbes Puro Trato.Estruturagdo
da malha logistia.Contratacdao de equipe
de vendas.Atendimento clientes key
account.

Vonpar Refrescos, VONPAR, Brasil.

Vinculo institucional

2009 - 2015

Vinculo: Celetista, Enquadramento
Funcional: Gerente Comercial Lacteos,
Carga horaria: 44, Regime: Dedlcagao
exclusiva.

Outras
informacoes

Gerenciei uma equipe de vendas em torno
de 50 pessoas. Responsavel pela
execucao do planejamento de marketing e
vendas da empresa focado na Unidade de
Lacteos (Vonpar Alimentos),
representante da marca MUMU.

Gran Mestri Alimentos, GRAN MESTRI, Brasil.

Vinculo institucional

2002 - 2009



Vinculo: Celetista, Enquadramento
Funcional: Gerente Comercial, Carga
horaria: 44

Outras
informacoes

Abertura do mercado Sudeste, Sul e
Centro Oeste para 0s queijos produ2|dos
pela marca.Prospeccao de novos clientes,
gerenciamento_ de equipes de
vendas.Inovacao na abertura de novos
canais de venda. Implantacdo do
processo comercial.

Areas de atuacdo

1.
Grande area: Ciéncias Sociais Aplicadas /
Area: Administracao.
2.
Grande area: Ciéncias Sociais Aplicadas /
Area: Economia / Subarea: Economia.
Idiomas
Espanhol
Compreende Bem, Fala Bem, Lé Bem,
Escreve Razoavelmente.
Inglés
Compreende Razoavelmente, Fala
Razoavelmente, Lé Razoavelmente,
Escreve Pouco.
Eventos
Participacao em eventos, congressos, exposicoes e feiras
1.

MilkPoint FOorum Mercado. MilkPoint Forum Mercado. 2025.
(Congresso).
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