
Nome

Julio Cesar Cozer

Nome em citações
bibliográficas

COZER, J. C.

Lattes iD

http://lattes.cnpq.br/0093245393152213

Cor ou Raça

Branca

Nascimento

08/07/1977, Guarujá do Sul/ SC - Brasil

País de
Nacionalidade

Brasil

2009 - 2010

Graduação em Gestão Comercial.
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Profissional com MBA em Gestão Comercial pela Fundação Getúlio Vargas (2010) e
experiência na área de Administração, com ênfase em Administração. Atualmente, exerce a
função de gerente comercial na HE Laticínios.Responsável pela gestão da equipe comercial,
definição de estratégias de vendas e acompanhamento de resultados. Implementação de
projetos de melhoria contínua e otimização de processos comerciais. Atuação na
negociação com grandes clientes e desenvolvimento de novos mercados.Profissional com
vasta experiência em gestão comercial e vendas, com um histórico comprovado de sucesso
em empresas de grande porte no setor de laticínios e bens de consumo. Trajetória
profissional marcada pela liderança de equipes, implementação de estratégias comerciais
inovadoras e foco em resultados. (Texto informado pelo autor)

Identificação

Formação acadêmica/titulação



1996 - 2000

Graduação em Ciências Econômicas.
Centro de Ensino Superior de Foz do
Iguaçú, CESUFOZ, Brasil.
Título: Planejamento Estratégico em
Negociação.
Orientador: Manoel Gomes.

2021 - 2022

PIEE - Programa Internacional Educação
Executiva. (Carga horária: 20h).
ESIC Business & Marketing School, ESIC,
Brasil.

2021 - 2021

Produtividade e Gestão do Tempo. (Carga
horária: 10h).
CONQUER, CONQUER, Brasil.

2021 - 2021

Comunicação Assertiva. (Carga horária:
10h).
CONQUER, CONQUER, Brasil.

2021 - 2021

Como Negociar Melhor e Vender Mais.
(Carga horária: 10h).
CONQUER, CONQUER, Brasil.

2020 - 2020

Inteligência Emocional. (Carga horária:
10h).
CONQUER, CONQUER, Brasil.

Vínculo institucional

2025 - Atual

Vínculo: Colaborador, Enquadramento
Funcional: Gerente Comercial, Regime:
Dedicação exclusiva.

Outras
informações

Formação Complementar

Atuação Profissional

HE Laticínios, HE, Brasil.



Gerenciar as marcas da empresa, abrir
novos canais de venda, contratar, formar
e aumentar a equipe comercial.Coloborar
na inovação de novos produtos e
mercados que ainda a empresa não
atua.Rever e melhorar processos de
venda, faturamento, logística e
pcp.Prospectar clientes B2B e parceiros
para marca própria.

Vínculo institucional

2022 - 2025

Vínculo: Celetista, Enquadramento
Funcional: Gestor Comercial - Canal
Atacados, Carga horária: 44, Regime:
Dedicação exclusiva.

Outras
informações

Atuação nacional no planejamento
estratégico - sell in e sell out - do Canal
Atacado Matcon. Também atuei na BU de
Energia Solar, desenvolvendo a
implantação do projeto solar no cliente
Leroy Merlin.

Vínculo institucional

2021 - 2022

Vínculo: Celetista, Enquadramento
Funcional: Coordenador Comercial, Carga
horária: 44

Outras
informações

Fui responsável pela implantação do
Processo de Vendas na Filial Sudeste/SC.

Vínculo institucional

2016 - 2021

Vínculo: Celetista, Enquadramento
Funcional: Sócio Administrador, Regime:
Dedicação exclusiva.

Intelbras S/A, INTELBRAS, Brasil.

Federação das Indústrias do Estado de Santa Catarina, FIESC, Brasil.

COZER Representações e Consultoria, COZER, Brasil.



Outras
informações

Representei várias indústrias de alimentos
nas regiões Oeste e Sudeste do PR. Cito:
Excelsior Alimentos, Gran Mestri, Paster
Ovos, Nacon Lácteos, Lorenzo
Queijos.Prestei consultoria comercial para
indústrias de queijos, cito: Primo Queijo e
Lorenzo Queijos.

Vínculo institucional

2015 - 2016

Vínculo: Celetista, Enquadramento
Funcional: Gerente Comercial, Carga
horária: 44, Regime: Dedicação exclusiva.

Outras
informações

Abertura do mercado Paraguaio para a
marca de rações Puro Trato.Estruturação
da malha logístia.Contratação de equipe
de vendas.Atendimento clientes key
account.

Vínculo institucional

2009 - 2015

Vínculo: Celetista, Enquadramento
Funcional: Gerente Comercial Lácteos,
Carga horária: 44, Regime: Dedicação
exclusiva.

Outras
informações

Gerenciei uma equipe de vendas em torno
de 50 pessoas. Responsável pela
execução do planejamento de marketing e
vendas da empresa focado na Unidade de
Lácteos (Vonpar Alimentos),
representante da marca MUMU.

Vínculo institucional

2002 - 2009

Nutry Ipe S.A., NUTRY IPE, Paraguai.

Vonpar Refrescos, VONPAR, Brasil.

Gran Mestri Alimentos, GRAN MESTRI, Brasil.



Vínculo: Celetista, Enquadramento
Funcional: Gerente Comercial, Carga
horária: 44

Outras
informações

Abertura do mercado Sudeste, Sul e
Centro Oeste para os queijos produzidos
pela marca.Prospecção de novos clientes,
gerenciamento de equipes de
vendas.Inovação na abertura de novos
canais de venda. Implantação do
processo comercial.

1.

Grande área: Ciências Sociais Aplicadas /
Área: Administração.

2.

Grande área: Ciências Sociais Aplicadas /
Área: Economia / Subárea: Economia.

Espanhol

Compreende Bem, Fala Bem, Lê Bem,
Escreve Razoavelmente.

Inglês

Compreende Razoavelmente, Fala
Razoavelmente, Lê Razoavelmente,
Escreve Pouco.

1.

MilkPoint Fórum Mercado. MilkPoint Fórum Mercado. 2025.
(Congresso).

Áreas de atuação

Idiomas

Eventos

Participação em eventos, congressos, exposições e feiras

Página gerada pelo Sistema Currículo Lattes em 26/03/2025 às 18:53:29
Somente os dados identificados como públicos pelo autor são apresentados na consulta do seu
Currículo Lattes.
Configuração de privacidade na Plataforma Lattes

https://buscatextual.cnpq.br/buscatextual/visibilidade.jsp

