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MARKETING: (DES)CONSTRUCAO DA VISAO DO BRASIL NO EXTERIOR

Sou formado em Relagdes Internacionais pela Universidade do Sul de Santa Catarina
(Unisul) em 2020 e, em 2022, conclui o curso de Tecnélogo em Comércio Exterior,

também na Unisul.

Minha trajetoria profissional comegou em 2016 na Gepla Ambiental Industrial, empresa
familiar em que eu atuava de carteira assinada com as tarefas de desenvolvimento de
clientes e na area administrativa, mas o trabalho sempre iam além do papel, e foi durante
meu caminho na Gepla que aprendi a “botar a mao na massa” executando servigos in locu,
entrando em lagos, capinando lotes, plantando arvores para PRAD’s ( Projetos de

Reconstrugdo de Areas Degradadas) e fazer o que precisava ser feito.

Apos dois anos, em 2018, tive a oportunidade de estagiar em um escritorio do Itamaraty,
ERESC (Escritorio de Relagdes Exteriores de Santa Catarina), onde era responsavel pelo
atendimento a estrangeiros e pela resolu¢do de demandas internacionais que me
proporcionaram um aprendizado inenarravel. Apds quase um ano trabalhando com

documentos, decidi executar um projeto mais ambicioso.

Em 2019, entendi que precisava de muito mais conhecimento antes de concluir o curso de
R.I. e fui para a China com o objetivo de aprender sobre a cultura desse gigante asiatico.
Em 10 meses de vivéncia fiz muitos contatos e aprimorei a percep¢io que tinha da Asia,
sendo assim ampliei meus conhecimentos culturais e profissionais. Apos trés meses
morando na cidade de Zhengzhou na provincia de Henan, ingressei na empresa brasileira
Destino China, onde realizava visitas a fabricas para qualificar fornecedores e conectar

empresas do Brasil a oportunidades de importacao.



Voltei ao Brasil em 2020 e trabalhei na First S.A., atuando no setor de despacho aduaneiro,
onde adquiri experiéncia pratica em processos de importacdo. No mesmo ano, retomei
minhas atividades com a Destino China, dessa vez no setor comercial, fazendo a triagem

de clientes interessados em viagens e importagdes chinesas.

Entre 2021 e 2023, atuei como Trader na Prisma International, onde liderei negociagdes
diarias com fornecedores e clientes no mercado de proteinas bovinas, suinas, aves e frutos

do mar.

Em agosto de 2023, buscando novos desafios decidi me separar momentaneamente da area
internacional e me aprofundar no ramo de vendas, iniciei ali minha carreira no mercado
imobilidrio, integrando a equipe da Basseto Imoveis, onde trabalhei com investimentos
imobilidrios a pre¢o de custo. Meu desempenho me levou a assumir, em 2025, o cargo de
Gerente de Empreendimentos do Grupo Basseto onde atuo de forma hibrida e com

maestria.

No mesmo ano de 2025, também iniciei trabalho remoto na empresa australiana, Rapida
Solutions, uma empresa especializada em desenvolvimento de dados e softwares com
inteligéncia artificial, onde contribuo para o desenvolvimento da empresa no mercado
brasileiro. Nossos principais clientes estao situados na Australia, Nova Zelandia e

Tailandia.

Levando em consideracdo os paises de outros continentes que ja passei como: EUA -
Canada - Franga - Alemanha - China - Indonésia - Coreia do Sul, e as demais pessoas de
diferentes paises que conheci e conversei em toda essa trajetoria, posso afirmar com
exatiddo que a visdo externa sobre meu pais Brasil, ndo relata a grandiosidade cultural,
académica, intelectual e tecnologica que possuimos. E por meio desta consideracao
acredito ser importante retornar ao ambito académico, com finalidade de executar um
trabalho de mestrado académico com o tema “Marketing: (Des)construgao da Visao do

Brasil no Exterior”.



