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Samara Almeida Pisklevitz Amboni é uma profissional multidisciplinar com uma carreira marcada por crescimento continuo, versatilidade e foco em resultados. Sua
trajetoria, iniciada em 2014, abrange areas como atendimento ao cliente, gestdo financeira, assessoria de investimentos e empreendedorismo, sempre com dedicagdo e
visdo estratégica, aliadas a uma solida formagdo académica.Bacharelado em Administracdo e Negdcios - Estacio de Sa (2020-2024)Formagdo em Marketing - Estacio (2018-
2021)Inicio da Carreira: Base em Relacionamento e Atendimento (2014-2016)Samara deu seus primeiros passos no mercado de trabalho como Recepcionista (2014-2015),
desenvolvendo habilidades essenciais em comunicagéo, organizagdo e atendimento ao publico. Em seguida, atuou como Assistente de Relacionamento com Clientes (2016)
na Tréia Consultoria Empresarial, onde aprimorou sua capacidade de construir conexdes solidas, resolver problemas e fidelizar clientes - competéncias que se tornariam um
diferencial em sua jornada.Consolidagdo no Setor Financeiro e Administrativo (2017-2019)Em 2017, assumiu o cargo de Auxiliar Administrativo na EmbraOffice, fortalecendo
sua expertise em processos internos e gestdao operacional. No ano seguinte, ingressou no Grupo Villela como Assessora Tributaria (2018-2019), onde se especializou em
compliance fiscal, andlise de obrigagGes legais e otimizagdo tributaria, contribuindo para a eficiéncia financeira da empresa. Nesse periodo, complementou sua formagdo com
o curso de Marketing, adquirindo conhecimentos estratégicos para sua carreira.Ascensdo no Mercado Financeiro: Itall Unibanco (2020-2025)Em 2020, Samara ingressou no
Itad Unibanco como Gerente de Atendimento, posicdo que ocupou por cinco anos. Paralelamente, cursava Bacharelado em Administracdo e Negdcios, aplicando os
conhecimentos académicos em sua atuagdo profissional. Nesse periodo, destacou-se na prospeccdo e fidelizagdo de clientes, vendas de produtos financeiros (cartGes,
investimentos, seguros) e uso de ferramentas digitais para melhorar a experiéncia do usuario. Sua habilidade em andlise de dados, negociagdo estratégica e superagdo de
metas a tornou uma profissional referéncia no setor.Empreendedorismo e Expansdo para Investimentos (2019-Presente)Paralelamente, Samara € Proprietaria da Kless
Desiner (2019-Presente), onde une criatividade e analise de mercado para desenvolver identidades visuais e campanhas impactantes. Seu perfil inovador e orientado a
resultados transparece nesse projeto, que alia design e estratégia comercial.Em 2025, deu um novo salto em sua carreira ao ingressar na Avel Investimentos como Trainee
de Assessora de Investimentos, demonstrando dominio em atualizacdo de mercado, gestdo de carteiras e captagdo de clientes. Sua rapida adaptacdo e foco em metas
reforgam seu potencial no universo financeiro, agora respaldado por sua formagdo completa em Administragdo.Samara é uma executiva que combina expertise técnica
(andlise financeira, compliance, investimentos) com soft skills (comunicagdo, resiliéncia, atendimento excepcional) e formagdo académica especializada. Sua trajetoria reflete
adaptabilidade, desde cargos operacionais até funcdes estratégicas, sempre com foco em entregar valor e inovagdo. Com solida experiéncia no varejo bancario, formagédo em
Administracdo e Marketing, e agora atuando no mercado de investimentos, estd preparada para novos desafios, liderando com competéncia e visdo de futuro. (Texto
informado pelo autor)
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Endereco
Endereco Avenida Professor Othon Gama D'Ega
residencial Centro - Florianépolis
88015240, SC - Brasil
Telefone: 48 988619232
Celular 49 999004783
Endereco E-mail para contato : pisklevitzsamara@gmail.com
eletronico E-mail alternativo : samara.pisklevitz@hotmail.com
Idiomas
Inglés Compreende Razoavelmente , Fala Pouco , Escreve Pouco , Lé Pouco
Espanhol Compreende Razoavelmente , Fala Razoavelmente , Escreve Pouco , Lé Pouco

Portugués Compreende Bem , Fala Bem , Escreve Bem , Lé Bem

Formacao académica/titulacdo
2021 - 2024 Graduagao em Administragéo.
Universidade Estécio de Sa, UNESA, Rio De Janeiro, Brasil
Titulo: ADMINISTRACAO, Ano de obtengéo: 2024
Orientador: ADRIANA SILVAARAUJO

2019 - 2022 Graduagio em Marketing.
Universidade Estacio de S4, UNESA, Rio De Janeiro, Brasil

Formacdo complementar
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2025 - 2025 Curso de curta duragdo em ASSESSOR DE INVESTIMENTOS. (Carga horaria: 40h).
ANCORD, ANCORD, Brasil

2020 - 2020 Curso de curta duragdo em CPA-10. (Carga horaria: 40h).
ANBIMA, ANBIMA, Brasil
Bolsista do(a): ANBIMA, ANBIMA, Brasil.

2019 - 2020 Curso de curta duragdo em MARKETING DIGITAL. (Carga horaria: 40h).
MARKETING DIGITAL, MKG, Brasil

2015 -2016 Curso de curta duragdo em AUXILIAR ADMINISTRATIVO. (Carga horéria: 80h).
OTIMIZA CURSOS, OTIMIZA, Brasil

Atuacdo profissional

Tréia Consultoria Empresarial - TROIA CONSULTORI

2014 - 2015 Vinculo: Celetista , Enquadramento funcional: Auxiliar de Atendimento , Carga horaria: 40, Regime: Tréia
Consultoria EmpresarialDedicagéo exclusiva
Outras informagdes:
Responsavel pelo primeiro contato com clientes. Desempenhando fungdes essenciais para o bom
funcionamento da empresa.

2016 - 2016 Vinculo: Celetista , Enquadramento funcional: Relacionamento com Clientes , Carga horaria: 30, Regime:
Tréia Consultoria Empresarial Parcial
Outras informagdes:
Destinada em construir conexdes sdlidas e duradouras com clientes. Foco na gestdo de demandas,
solugdo de problemas e melhoria da experiéncia, garantindo satisfagao e fidelizagdo. Com habilidades em
comunicagdo e empatia, identificando oportunidades para agregar valor e fortalecer vinculos.

EmbraOffice Inovagao e Solugdes Confiaveis - EMBRAOFFICE

2017 - 2018 Vinculo: Celetista , Enquadramento funcional: Auxiliar Administrativo , Carga horaria: 40, Regime:
EmbraOffice Inovagéo e Solugdes Confiaveis Integral
Outras informagdes:
Responsavel por organizar documentos, atender clientes, controlar estoques e apoiar a equipe com
rotinas burocraticas. Responsavel por planilhas, arquivos e sistemas de gestdo, garantindo eficiéncia no
dia a dia. Habilidades em organizagao, comunicagao e informatica.

Grupo VILLELA - GRUPO VILLLA

2018 - 2019 Vinculo: Celetista , Enquadramento funcional: Assessora Tributaria , Carga horaria: 40, Regime: Grupo
VILLELADedicagéo exclusiva
Outras informagdes:
Especialista em gestéo fiscal e tributaria, com foco em compliance e planejamento estratégico. Atuante na
analise de obrigacgdes legais, otimizagédo de tributos e identificagdo de oportunidades para reducéo de
custos. Comprometida em garantir conformidade e maximizar a eficiéncia financeira.

Itati Unibanco - ITAU

2020 - 2025 Vinculo: Celetista , Enquadramento funcional: Gerente de Atendimento , Carga horaria: 35, Regime: Itau
UnibancoDedicagao exclusiva
Outras informagdes:
Profissional focada em construir relacionamentos estratégicos e oferecer solugdes financeiras
personalizadas. Atuo na prospecgéo e fidelizagao de clientes, identificando necessidades e impulsionando
vendas de produtos como cartdes, investimentos e seguros. Com foco em inovagéo e atendimento
excepcional, utilizo ferramentas digitais, visdo estratégica e técnicas de negociagédo para superar metas,
elevar o ticket médio e gerar valor na experiéncia do cliente.Profissional focada em construir
relacionamentos estratégicos e oferecer solugdes financeiras personalizadas. Atuo na prospecgéo e
fidelizagao de clientes, identificando necessidades e impulsionando vendas de produtos como cartdes,
investimentos e seguros. Com foco em inovagao e atendimento excepcional, utilizo ferramentas digitais,
visdo estratégica e técnicas de negociagao para superar metas, elevar o ticket médio e gerar valor na
experiéncia do cliente.Competéncias: Analise financeira Andlise de requisitos Analise de negécios Vendas
a varejo Habilidades analiticas Andlise de dados Atividades de integragao de equipe Atendimento ao
cliente Servigos bancarios Trabalho de escritdrio Gestdo de servigos de atendimento ao cliente

Avel Investimentos - AVEL

2025 - Atual Vinculo: Auténomo , Enquadramento funcional: Treinee de Acessor de Investimentos , Carga horaria: 60,
Regime: Avel InvestimentosDedicagéo exclusiva
Outras informagdes:
Competéncias: Comunicacéo Clara e Eficiente Atualizagdo sobre o Mercado Financeiro. Capacidade de
lidar com presséo Foco em alcangar metas de captagéo de clientes e gestao de carteiras

2025 -2025 Vinculo: Autdnomo , Enquadramento funcional: SDR - Representante de Desenvolvimento de Ven , Carga
horaria: 12, Regime: Avel InvestimentosDedicagdo exclusiva
Outras informagdes:
Competéncias: Ligagdo com os clientes Trabalho de escritdrio Investimentos Desenvolvimento de pessoal
Foco no cliente Analise financeira

Kless Desiner - KLESS

2019 - Atual Vinculo: Proprietario , Enquadramento funcional: Administrativo - Marketing - Design , Carga horaria: 10,
Regime: Kless Desiner Parcial
Outras informagdes:
Especialista em criar estratégias visuais e campanhas que conectam marcas ao publico. Combina
criatividade e analise de mercado para desenvolver identidades visuais, materiais promocionais e agdes
digitais. Focado em inovagéo, experiéncia do cliente e resultados impactantes.

Areas de atuacdo

1. Grande area: Ciéncias Sociais Aplicadas / Area: Administragéo

Producao

Producéao técnica

Demais produgdes técnicas

1. AMBONI, S. A. P.. Como diversificar sua carteira com Renda Fixa, 2025. (Outra producéo técnica)

2. AMBONI, S. A. P.. Investimentos em ag¢des, 2025. (Outra producgéo técnica)
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. Investimentos em Fundo Imobiliarios, 2025. (Outra produgéo técnica)

. Melhor Planejamento para a Aposentadoria, 2025. (Outra produgao técnica)
. Tudo sobre ETFs, 2025. (Outra produgéo técnica)

. Mudanga do Mindset, 2024. (Outra produgéo técnica)

. O quanto a Mente de Auto Sabota, 2024. (Outra produgéo técnica)

. Como Lidar com os Desafios Profissionais, 2023. (Outra produgao técnica)

. O melhor do Marketing para Empresas Iniciantes, 2022. (Outra produgéo técnica)

O segrendos das Vendas, 2021. (Outra produgéo técnica)

Marketing Digital, 2020. (Outra produgéo técnica)
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