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Possui graduacdo em Comunicacdo Social pela Universidade do Sul de Santa
Catarina(2014). Tem experiéncia na area de Comunicacdo, com énfase em Relacdes
Publicas e Propaganda. (Texto gerado automaticamente pela aplicacdo CVLattes)
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Endereco

Formagao académica/titulacao
2010 - 2014

Graduagao em Comunicacao Social.
Universidade do Sul de Santa Catarina,
UNISUL, Brasil. .
Titulo: O desenvolvimento da colecao
verao 2014, a partir do papel feminino
proposto pelas estilistas Citi Blue Jeans.
Orientador: Viviane Oliveira de Almeida.

Formacao Complementar
2024

Programa _de Gestdo Avangada. (Carga
horaria: 456h). .

Servico de Apoio as Micro e Pequenas
Emp_rlesas de Floriandpolis, SEBRAE/SC,
rasil.



2021 -

2019 -

2017 -

2017 -

2016 -

2016 -

Areas de atuacdo

Idiomas

2021

Curso Gestdo Financeira - Intermediario.
(Carga horaria: 20h).

Servico de Apoio as Micro e Pequenas
Emprlesas de Floriandpolis, SEBRAE/SC,
rasi

2019

Efeito Disney - A Arte de Encantar e
Fidelizar Clientes. (Carga horaria: 8h).
Connex, CN, Brasil.

2017

Branding: Como definir o posicionamento
de marca.. (Carga horaria: 16h).
Brandster Branding School, BS, Brasil.

2017

glé:\r?)ejamento Estratégico. (Carga horaria:
Instituto Federal de Santa Catarina, IFSC,
Brasil.

2016

Estratégias de Negocios das Empresas
Catarinenses. (Carga horaria: 2h).

ENGIIE BRASIL ENERGIA S.A, ENGIE,
Brasil.

2016

Gestdo Estratégica de Vendas - Na
medida. (Carga horaria: 16h).

Servico de Apoio as Micro e Pequenas
Emprlesas de Florianopolis, SEBRAE/SC,
rasi

1l
Grande area: Ciéncias Sociais Aplicadas /
Area: Comunicacao / Subarea: Relacoes
Publicas e Propaganda.

Espanhol
Compreende Pouco, Fala Pouco, Lé Pouco,
Escreve Pouco.

Inglés

Compreende Pouco, Fala Pouco, Lé Pouco,
Escreve Pouco.



Producoes

Producao bibliografica

Textos em jornais de noticias/revistas

ROBALLO, C. M.. Como ter uma Clinica Veterinaria Lucrativa,
sem precisar trabalhar mais para isso.. Revista da Anclivepa SP
Sao Paulo, p. 03 - 22, 05 set. 2023.

Apresentacoes de Trabalho

ROBALLO, C. M.. Como Captar Meus Primeiros 20 Clientes no
Primeiro Més. 2020. (Apresentacao de Trabalho/Simpdsio).

ROBALLO, C. M.. Seja um solucionador, seja Unico para seu
cliente. Marketing Online, Offline. e Neuromarketing.
Construindo estrategias que vendem.. 2019. (Apresentacao de
Trabalho/Congresso).

ROBALLO, C. M.. Saiba como ser unico no mercado
veterinario através do Marketing, de forma simples e facil..
2019. (Apresentacao de Trabalho/Conferéncia ou palestra).

ROBALLO, C. M.. Os 3 pilares de uma Rede Social que
Vende.. 2019. (Apresentacao de Trabalho/Conferéncia ou
palestra).

ROBALLO, C. M.. Os 3 pilares de uma Rede Social que Vende.
20109. (Apresentagao de Trabalho/Conferéncia ou palestra).
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ROBALLO, C. M.. Como criar autoridade nas Redes Sociais.
2018. (Apresentagao de Trabalho/Conferéncia ou palestra).

Bancas

Participacao em bancas de trabalhos de conclusao

Trabalhos de conclusao de curso de graduacao

ROBALLO, C. M.; Freccia. A. Participagao em banca de Kelton
Genovez Analise Ambiental de Mercado Pet. 2017. Trabalho de
Conclusdo de Curso (Graduacao em Medicina Veterindria) -
Fundacdo Educacional Barriga Verde.

Eventos

Participacao em eventos, congressos, exposicoes e feiras

VII Ciclo de Palestras de Medicina Veterinaria.Como Captar
Meus Primeiros 20 Clientes no Primeiro Més. 2020. (Simpdsio).

Congresso Med Vep. Seja um solucionador, seja Unico para seu
cliente. Marketing Online, Offline e Neurmarketlng Construindo
estratégias que vendem.. 2019. (Congresso).

Empreende Vet.Saiba como ser Unico no mercado veterinario
através do Marketing, de forma simples e facil.. 2019.
(Encontro).
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Factor Vet Oeste.Os 3 pilares de uma Rede Social que Vende.
2019. (Seminario).

5.
Factor VetOeste Chapecd.Os 3 pilares de uma Rede Social que
Vende. 2019. (Seminario).

6.
Pet Pro Expo. Como criar autoridade nas Redes Sociais. 2018.
(Feira).

7.
50 Ins6nia Produtiva.5° Ins6nia Produtiva. 2017. (Oficina).

8.
4° InsOnia Produtiva | Unisul.4° Insbnia Produtiva | Unisul.
2016. (Oficina).

9.

Férum de Marketing Digital Digitalks.Forum de Marketing
Digital 2014. 2014. (Outra).
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