
 

 

Rodrigo dos Santos 

 
Brasileiro, casado, 36 anos 
Rua Lídio Joaquim Couto, número 193 
Centro – Navegantes – SC 
Telefone: (47) 99763-8305 
 E-mail: rodrigolagoa10@hotmail.com 
 

OBJETIVO 
 
 Me desenvolver profissionalmente, aplicando na prática todo o conhecimento adiquirido 
nos cursos de administração e engenharia de produção. 
 
FORMAÇÃO 
 
 
 Graduação - Administração de Empresas – Completa. 

 Graduação – Engenharia de Produção – Completa.  

 Graduação – Logística - Incompleta 

 Pós Graduação – Engenharia de Petróleo e Gás – Cursando.  

 Pós Graduação – Engenharia Ambiental - Cursando 

 

EXPERIÊNCIA PROFISSIONAL 
 
 
 

 09/2021 – ATUAL – NEWEL BRANDS (CADENCE/ OSTER) 
CARGO: Executivo Comercial. 
FUNÇÃO: Negociação de vendas por atacado, prospecção de clientes, 
manutenção da carteira, visita aos clientes e estratégia de vendas. 
 

 01/2021 – 08/2021 – SAFF TRANSPORTES 
CARGO: Executivo Comercial. 
FUNÇÃO: Negociação dos serviços logisticos da empresa, prospecção de 
clientes, manutenção da carteira, relatórios gerenciais. 

 
 

 09/ 2017 A 12/2020 – METZLER DISTRIBUIDORA DE PNEUS E MOTO PEÇAS 
CARGO: Supervisor Comercial  
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FUNÇÃO: Desenvolvimento, levantamento e análise de indicadores do time 
comercial interno e externo, análise de mercado, desenvolvimento de 
campanhas próprias e juntamente com fornecedores. 

 
 10/2015 a 09/ 2017 – W SUL DISTRIBUICAO E IMPORTAÇÃO DE MOTO PEÇAS E 

BICIPEÇAS(LM MOTO)                  
CARGO: Supervisor Comercial Interno. 
FUNÇÃO: DESENVOLVIMENTO, LEVANTAMENTO E ANÁLISE DE INDICADORES DO TIME 
COMERCIAL INTERNO E EXTERNO, ANÁLISE DE MERCADO, DESENVOLVIMENTO DE 
CAMPANHAS PRÓPRIAS E JUNTAMENTE COM FORNECEDORES. 

 

 03/2015 a 10/2015 – BINATTI DISTRIBUIDORA DE MOTO PECAS  
CARGO: Gerente Comercial. 
FUNÇÃO: Desenvolver, analisar e controlar indicadores de desempenho dos 
vendedores, televendas e representantes. 
fomentar as vendas na modalidade B2B. 
elaborar campanhas e estratégias de vendas. 

 
 10/2007 a 02/2015 – W SUL LOGISTICA EM DUAS RODAS  (LM MOTO) 

CARGO: Vendedor interno. 
FUNÇÃO: Negociação de vendas por atacado, prospecção de clientes, manutenção da 
carteira, estratégia de vendas junto aos representates. 

 

 
 
QUALIFICAÇÕES E ATIVIDADES COMPLEMENTARES 

 
 
 Pacote Office. - YES BRAS 

 Excel avançado. -  YES BRAS 

 
INFORMAÇÕES ADICIONAIS 
 
 
 Disponibilidade para mudança de cidade e viagens. 


